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Avainluvut Q1/2025 (helmikuu-huhtikuu 2025)

+18,4 % (+16,1 %)

Liikevaihto

+6,5 % (+4,8 %)

Vertailukelpoinen liikevaihto

+31,2 % (+9,9 %)

EBITA (oik.) kasvu

52 (44)

Myymalodiden maara
kauden lopussa
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371 % (36,6 %)

Myyntikate-%

12,1% (11,0 %)

EBITA-marginaali (oik.)

Osakekohtainen tulos

0,09 € (0,06)

Katsauskauden tapahtumia

Kaudella avattiin kolme uutta myymalaa: Varkaus,
Savonlinna ja Lohja

Asiakasmaara oli keskeisin liikkevaihdon kasvun ajuri
seka uusissa etta vanhoissa myymaldissa

Keskiostos oli vime vuoden tasolla

Myyntikate nousi. Nousuun vaikuttivat omien
tuotemerkkien myynnin suhteellisen osuuden merkittava
kasvu seka myyntimixin muutos

Oikaistu liikevoitto oli 10,8 milj. euroa kasvaen 31,2 %
vertailukaudesta






Liikevaihdon kehitys

Liikevaihto kasvoi 18,4 %, vertailukelpoinen
likkevaihto kasvoi 6,5 %

89,3
75

65,0

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

I Liikevaihto, milj. euroa
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Q1/2025

= Liikevaihto kasvoi 18,4 % ja
vertailukelpoinen liikevaihto kasvoi 6,5 %

= Asiakasmaara kasvoi vertailukelpoisissa
myymaldissa noin 6,9 %

= Kaikkien myymaldiden asiakasmaara
kasvoi noin 18,4 %.

= Myynnin kehitykseen vaikutti positiivisesti
myOs suotuisat saaolosuhteet

= Keskiostos oli vime vuoden tasolla
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Myyntikate

Myyntikate hyvalla tasolla, taustalla erityisesti
omat tuotemerkit

Q1/2025

= Myyntikatemarginaali kasvoi 37,1 %:iin
likevaihdosta

= Omien tuotemerkkien myynnin suhteellisen

36,5 % 36,6 % 3% osuuden mgrkittévé nousu Ja myyntimixin
muutos tukivat katekehitysta

= Omien tuotemerkkien myynti kasvoi 37,7 %

LAUKULLINEN KYLMAA.
TAI KUUMAA.

S HELLE
KYLMALAUKKU
24112/230V

49,99

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

B Myyntikatemarginaali

TUUTKO HAKEEN?
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Tuloskehitys

Kaikki mittarit hyvalla tasolla, mika nakyy vahvana
tuloksena

Q1/2025

@ = Qikaistu liikevoitto (EBITA) kasvoi 2,6
milj. euroa
1o ] §uhte<_e|linen kannattavuus ol? 12,1 %
! liikevaihdosta, kasvaen vertailukaudesta

= Vahva liikevaihdon kehitys, hyva
myyntikate seka kulukuri ajoivat
suhteellisen kannattavuustason kasvua

= Liiketoiminnan kulut olivat suhteellisesti
matalammalla tasolla kuin
vertailukaudella, ollen 19,5 %
liikevaihdosta

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

=0— EBITA (oik.), %
I EBITA (oik.), milj. euroa
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Varasto

Vaihto-omaisuuden kasvu jatkui nopean
myymalaavaustahdin seka maahantuonnin kasvun

seurauksena

@ = Vaihto-omaisuuden arvo oli 125,3 milj.
125,3 euroa

= Absoluuttisen varaston arvon kasvu johtui
paaasiassa viimeisen kahdentoista
kuukauden aikana avatuista kahdeksasta
uudesta myymalasta seka tuleville
myymaldille hankituista oman tuonnin
tuotteista

@

= Lisaksi omien tuotemerkkien
maahantuonnin volyymi kasvoi
suunnitellusti

= Tavoitteena on edelleen varaston
kiertonopeuden parantaminen

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

@ @

I Vaihto-omaisuus, milj. euroa
== Varaston ja ed. 12 kk liikevaihdon suhde
O Myymaldiden mééra kauden lopussa
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Kassavirta

Vahva kassavirta, taustalla hyva litkevaihdon
kehitys ja hyva litkevoitto

13,6

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

I operatiivinen vapaa kassavirta, milj. euroa
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Q1/2025

Operatiivinen vapaa kassavirta oli 13,6
milj. euroa

Operatiivista vapaata kassavirtaa tuki
hyva liikevoitto ja positiivinen
kayttbpaaoman muutos

Vertailukauden kassavirtaan vaikutti
negatiivinen kayttopaaoman muutos ja
Hurrikaani-jarjestely

TAHTI_
ON TAMA:
a.

NORRKOPING
PIENKONEBENSIINI 4T 5L

TUUTKO HAKEEN?



Tase

Yhtion rahoitusasema on vakaa

Q1/2025

Nettovelka* / oikaistu kayttokate Nettovelka / oikaistu kayttokate Rahavarat kauden lopussa, S
ilman IFRS 16 vaikutusta milj.euroa = Yhtidon nettovelan ja kayttokatteen suhde
on linjassa pitkan aikavalin tavoitteiden
5% 15X 06X 376 kanssa

= Yhtion nettovelan ja kayttokatteen suhde
ilman IFRS 16 vaikutusta oli 0,3x

= Puuilon pitkaaikaiset pankkilainat olivat
kauden lopussa 49,8 milj. euroa (50,0)

= Puuilon nettovelka ilman IFRS 16
vaikutusta oli kauden lopussa oli 22,1
milj. euroa

Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025 Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025 Q1/2023 Q1/2024 Q1/2025

* Nettovelka sisaltda IFRS 16:n mukaiset vuokrasopimusvelat
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Avainluvut yhteenveto

Q1/2025 (1.2.2025-30.4.2025)

= Liikevaihto kasvoi 18,4 % (+16,1 %) ja oli 89,3 milj. euroa (75,4)
= Vertailukelpoisten myymaloiden liikevaihto kasvoi 6,5 % (+4,8 %)
= Verkkokaupan liikevaihto kasvoi 19,6 % (-6,6 %)

=  Myyntikate oli 33,1 milj. euroa (27,6) ja myyntikate-% oli 37,1 %
(36,6 %)

= Qikaistu EBITA oli 10,8 milj. euroa (8,3), ja se kasvoi 31,2 %,
oikaistu EBITA-% oli 12,1 % (11,0 %)

= Liikevoitto 10,4 milj. euroa (7,6), mika vastasi 11,7 %
likevaihdosta (10,1 %)

= QOperatiivinen vapaa kassavirta oli 13,6 milj. euroa (2,3)
= Osakekohtainen tulos oli 0,09 euroa (0,06)
= Q1 aikana kolme uutta myymalaa (kaksi uutta myymalaa)
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PUUILO

Nakymat

Puuilo nakymat tilikaudelle 2025

Puuilo toistaa tilinpaatostiedotteessaan 27.3.2025
antamansa nakymat tilikaudelle 2025.

Yhtio ennustaa tilikauden 2025 liikevaihdon olevan
425-455 milj. euroa ja oikaistun liikevoiton (oikaistu
EBITA) olevan 70—-80 milj. euroa.

Tilikauden nakymat sisaltavat epavarmuustekijoita
littyen ostovoiman ja kuluttajakayttaytymisen
muutoksiin. Lisaksi geopoliittisilla kriiseilla ja
kansainvalisilla jannitteilla voi olla vaikutusta
tuotteiden saatavuuteen ja hintoihin.
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Strategia ja pitkan aikavalin tavoitteet

Puuilon strategia kaudelle 2024-2028

01. Myymalaverkoston 02.

el kasvattaminen yli 70 A I

‘ﬁ.ﬁ“{ myymalaan Suomessa II
nykyisella konseptilla

> 600 MEUR

LIIKEVAIHTO

Liikevaihto yli 600 miljoonaa
euroa tilikauden 2028 loppuun
mennessa (tilikausi loppuu
tammikuussa 2029)

Vertailukelpoinen 03
myynnin kasvu
nuoressa
myymalaverkostossa
kehittamalla konseptia
ja tuotekategorioita

Korkean

% kannattavuuden
yllapitaminen ja

parantaminen toimialan

parhaimpiin kuuluvan

kustannushallinnan
avulla

04' Sujuva
- monikanavainen
asiakaskokemus

Pitkan aikavalin tavoitteet kaudelle 2024-2028

> 17% oik. EBITA-%

KANNATTAVUUS

Tavoitteena saavuttaa yli 105
miljoonan euron oikaistu EBITA
tilikauden 2028 loppuun
mennessa (tilikausi loppuu
tammikuussa 2029)

> 80%

VOITONJAKO

Yhtion tavoitteena on jakaa
osakkeenomistajilleen vahintaan
80 %:a tilikauden nettotuloksesta

05. Vastuullinen kauppias:

livii/jyl Vastuullisempi

toimitusketju, hyva
tyopaikka seka
ymparisto- ja
yhteiskuntavastuun
kehittaminen

< 2.0x

NETTOVELKA

Yhtién nettovelan ja
oikaistun kayttdkatteen suhde
alittaa 2.0x




Puuilon seuraavat uudet myymalat

TILIKAUDEN 2025 TIEDOTETUT UUDET MYYMALAT

= Varkaus, avattu 13.3.2025

= Savonlinna, avattu 14.3.2025

= Lohja, avattu 24.4.2025

= Mantsala, avattu 15.5.2025

= Jyvaskyla Keljo, avataan kesalla 2025
= lisalmi, avataan 2025 vuoden lopulla

= Heinola, avataan 2025 vuoden lopulla

TILIKAUDEN 2026 TIEDOTETUT UUDET MYYMALAT

= Espoo Espoonlahti, avataan loppukevaasta 2026

= Hollola, avataan kevaalla 2026

= ... Muihin tilikauden avauksiin palaamme lahempana
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HELSINGIN SANOMAT

MAAILMAN ONNELLISIN MAA.
50 PUUILOA. SATTUMAA? TUSKIN.

MAKKARAA TARJOLLA KAIKISSA
MYYMALOISSA PE 7.3. KLO 10-17.
JATIETYSTI KAIKKEA TARPEELLISTA HALVALLA.
Jarvenpaa

KATSO TARJOUKSET PUUILO.FI

Kerava - Kirkkonumei - Nummela - Tuusula - Vanta, Portipu Vickamies) - puuiosi

Kuva: Puuilo juhli 50 myymélaéa, Helsingin Sanomien
kansi 6.3.2025.
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Q&A

Yhteydenotot:

ir@puuilo.fi
sijoittajat.puuilo.fi

TULEVAT TALOUDELLISET RAPORTIT JA

TAPAHTUMAT
11.9.2025 Puolivuosikatsaus helmi-heinakuu 2025
10.12.2025 Liiketoimintakatsaus Q3 helmi-lokakuu 2025
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